Приложение 1
Образовательная программа «Школа успешного бизнеса»

Формат проведения: образовательная программа.  Длительность обучения:  

· 35 академических аудиторных часов;

· 30 часов  групповых и  персональных  консультаций по разработке бизнес-плана и созданию собственного бизнеса.

Форма проведения: семинары, мастер-классы, практикумы, деловые игры,  самостоятельная работа участников программы.

Целевая аудитория: субъекты малого и среднего предпринимательства, работники сферы малого и среднего бизнеса и лица, желающие открыть собственное дело, школьники, студенты и молодежь в возрасте до 30 лет. 

Цель проведения: обучение основам ведения предпринимательской деятельности с целью повышения профессионального уровня субъектов малого и среднего предпринимательства и лиц, желающих открыть собственное дело.

Компетенции, приобретаемые участниками: знания и навыки, необходимые для открытия собственного  бизнеса.
Место проведения обучения:

г. Томск, пер. Плеханова, 4, аудитория 403 (конференц-зал)
г. Томск, ул. Кузнецова, 28-а, 2 этаж,  конференц-зал.

Модуль 1 «Моделирование успешного бизнеса»,  02, 03, 04  сентября  2015 года

	Время проведения
	Содержание модуля
	Ведущий
	Количество академи-

ческих часов

	02 сентября  2015  года

	12:00-13:30
 
	Семинар «Моделирование успешного бизнеса»
1. Генерирование, оценка, выбор бизнес-идеи. Алгоритм выбора вида бизнеса которым стоит заняться.

2. С чего начать? Первые шаги в бизнесе.

3. Способы генерации стартового капитала. Где взять первые деньги для старта?
	Коверникова Е.И.,

Кучера Е.Я.
	2

	13:30-13:45
	Кофе-пауза
	
	 

	13:45-16:00
	4. Методы  экспресс-оценки  выбранной рыночной ниши бизнеса.

5. Методы экспресс-оценки  емкости  рынка.

6. Методы экспресс-оценки   планируемой  выручки.

7. Формы организации бизнеса: самозанятость, предприятие, корпорация.


	Коверникова Е.И.


	3

	16:00-16:15
	Кофе-пауза
	
	 

	16:15-17:00
	8. Формирование кейса собственной конкурентоспособности.


	Коверникова Е.И.


	1

	17:00-17:45
	Мастер-класс: создание  предприятия с уникальными конкурентными преимуществами.
	
	1

	 
	Итого
	
	7


Продолжение программы Модуль 1

	Время проведения
	Содержание модуля
	Ведущий
	Количество академи-

ческих часов

	03 сентября   2015  года

	10:00-11:30
 
	Семинар  «Механизмы  государственной  поддержки  малого и среднего бизнеса». 
	Коверникова Е.И.,

Кучера Е.Я.,

представители администрации Города Томска,

представители некоммерческой организации «Фонд поддержки малого и среднего бизнеса Томской области»,

представители Гарантийного фонда Томской области
	2

	11:30-11:45
	Кофе-пауза
	
	 

	11:45-13:15
	Семинар-практикум «Методика разработки бизнес-плана»  

1. Структура бизнес-плана.

2. Этапы разработки бизнес-плана.

3. Анализ рынка и разработка маркетингового плана.

4. Разработка финансовой модели бизнеса.

5. Оценка рисков и методы их снижения.
	Коверникова Е.И.


	2

	13:15-14:00
	Обед
	
	 

	14:00-17:00
	Практикум «Разработка  финансовой  модели  бизнеса»
	Коверникова Е.И.
	4

	
	Итого
	
	8

	04 сентября  2015 года

	10:00-11:30
 
	Практикум  «Государственная  регистрация  предприятия. Выбор  системы  налогообложения  предприятия».
	Санникова А.А.
	2

	11:30-11:45
	Кофе-пауза
	
	 

	11:45-13:15
	Семинар-практикум «Управление проектами»
	Макарова Е.О.
	2

	13:15-14:30
	Обед
	
	 

	14:30-16:00
	Практикум «Разработка  финансовой  модели  бизнеса»
	Коверникова Е.И.
	2

	16:00-16:15
	Кофе-пауза
	
	 

	16:15-17:45
	Практикум «Разработка  финансовой  модели  бизнеса»
	Коверникова Е.И.
	2

	
	Итого
	
	8


Модуль 2 «Разработка индивидуального бизнес-плана» , 05, 07  сентября  2015  года

	05 сентября  2015 года

	Время проведения
	Содержание модуля
	Бизнес-

тренер
	Количество академи-

ческих часов

	12:00-13:30
 
	Практикум «Разработка индивидуального бизнес-плана  участниками программы»
1. Описание  проекта и продукции.

2. Моделирование продукции (услуг) проекта.

3. Определение целевой аудитории, разработка бюджетной рекламы. Как получить первых 100 клиентов и заработать первые деньги с бизнеса.

4. Разработка конкурентной стратегии бизнеса. Составление рекламного бюджета.

5. Разработка финансового плана и финансовой модели бизнеса.

6. Оценка  рисков  и методы  их  снижения.

	Коверни-кова Е.И.
	2

	13:30-13:45
	Кофе-пауза
	
	 

	13:45-16:00
	Практикум «Оценка  эффективности  проекта».

Практикум «Реклама, маркетинг, разработка каналов  продвижения  продукции».


	Коверни-кова Е.И.
	3

	
	Итого
	
	5

	07 сентября  2015 года

	12:00-13:30
 
	Практикум «Презентация  бизнес-проектов». Подготовка документов для участия  в  конкурсе государственной  поддержки малого и среднего предпринимательства.
	Коверни-кова Е.И.
	

	13:30-13:45
	Кофе-пауза
	
	 

	13:45-16:00
	Управление бизнес-процессами, внедрение системы ключевых показателей эффективности (KPI)

1. Выделение ключевых показателей эффективности (KPI).

2. Постановка экономических целей  предприятия.

3. Организация  системы  финансового планирования на предприятиях малого бизнеса.

4. Создание организационной структуры. Распределение функций и закрепление ответственности.


	Коверни-кова Е.И.
	3

	16:00-16:15
	Кофе-пауза
	
	

	16:15-17:45
	Интенсив «Оценка эффективности бизнеса по системе (КРI)».
	Коверни-кова Е.И.
	2

	 
	Итого
	
	7


Приложение 2

Список  и  квалификация   основных  ведущих мероприятия

1) Коверникова  Елена Ивановна, 1969 г.р. 

Образование: 

1987-1991 год.  Томский  политехнический университет, Факультет автоматики и электромеханики.

1992-1994 год.  Томский  политехнический университет. Инженерно-экономический  факультет. Специальность. Менеджмент организации. 

С 2002 года – директор ООО «Центр бизнес-технологий». Опыт в сфере проведения бизнес-тренингов с 1998 года. Есть опыт работы в должности заместителя директора по экономике крупных  предприятий (5 лет). За время  профессиональной  деятельности проведено более 150 бизнес-тренингов в сфере организации бизнеса, бизнес-планирования, управления бизнес-проектами. Разработано более 320 бизнес-проектов на территории Томской области, в том числе 19 крупных проектов, с объемом инвестиций более 1,0 млрд. рублей. 

2) Кучера  Евгений  Ярославович, 1969 г.р.

Образование: 

1987-1991 год.  Томский  политехнический университет. Факультет Автоматики и электромеханики.

2006-2007 год.  Томский  государственный университет.  Президентская  программа  подготовки  управленческих кадров. Специальность Маркетинг.

Опыт работы на  производственных и коммерческих предприятиях, в должности коммерческого директора,  консультанта  руководителя  крупных  компаний.  Опыт организации  производственных  предприятий  с «0»,  руководство  коллективом численностью более 100 чел.  

С 2010 г. – Коммерческий  директор ООО «Центр бизнес-технологий».

За время  профессиональной  деятельности провел более 50 бизнес-тренингов в сфере рекламы и маркетинга, формирования  бизнес-команды, построения  системы  продаж на предприятиях малого и среднего бизнеса.

3) Санникова  Анна Александровна.  

2006-2009 год.  Томский политехнический техникум, Экономический факультет. Экономика и бухгалтерский учет. 

2008-2014 год. Томский государственный
 университет. Экономический факультет. Менеджмент организации.

Опыт работы в должности главного бухгалтера с 2006 года, организация бухгалтерского, налогового и кадрового учета на вновь созданных предприятиях. 

С 2014г. – главный бухгалтер ООО «Бизнес-диалог».
